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Kim Lara Fuhr

www.dks-surface.de
Auf der Wahnsbach 3, 
56368 Katzenelnbogen

Key Account Manager

Jetzt bewerben unter: bewerbung@dks-surface.de

Ihre Aufgaben bei uns

• Betreuung und Weiterentwicklung des Kundenportfolios – automotive sowie non-automotive - inklusive Markt-, 

Wettbewerbs- sowie Kundenanalyse

• Akquisition neuer Projekte und Geschäftspartner sowie Ausbau bestehender Kundenbeziehungen

• Vertragsprüfung und –verhandlung

• Sicherstellung der Kundenzufriedenheit

• Erstellung von Angeboten, Kalkulationen und Kundenplanungen

• Strategische Steigerung des Deckungsbeitrags durch gezielte Maßnahmen und Kundenentwicklung

• Erstellung und Präsentation von Unternehmens- und Produktpräsentationen

• Aufbereitung vertriebsrelevanter Auswertungen und KPIs zur Entscheidungsunterstützung und Erfolgsmessung

Das bieten wir Ihnen

• Attraktives Jahresgehalt von 60.000–74.000 € brutto

• Remote Work nach Einarbeitung mit regelmäßigen 

Vor-Ort-Terminen

• 30 Tage Urlaub sowie Zuschüsse zur bAV & VL

• Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten

für Ihren fachlichen und persönlichen Aufstieg

• Kostenfreies Obst, Wasser und Kaffee

• Eigener PKW-Stellplatz direkt am Unternehmen

• Abwechslungsreiche Tätigkeit in einem kollegialen, 

wertschätzenden Team

(m/w/d) 

Das bringen Sie mit

• Abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung

– idealerweise ergänzt durch ein Studium im Bereich 

Wirtschaft oder Wirtschaftsingenieurwesen

• Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb oder 

Projektmanagement, vorzugsweise im Automotive-Umfeld

• Englisch verhandlungssicher

• Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit

• Teamfähigkeit sowie Sozialkompetenz im Umgang mit 

Kunden

• Selbstständige, verantwortungsvolle und präzise 

Arbeitsweise mit hohem Qualitätsanspruch

Wir freuen uns auch über Bewerbungen von Vertriebs- und Akquisepersönlichkeiten, die Freude an der aktiven
Kundenansprache, der Gewinnung neuer Geschäftspartner und der Vertragsprüfung haben – besonders, wenn Sie
mit Engagement und Überzeugungskraft langfristige Kundenbeziehungen aufbauen möchten.
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